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Qué hacer cuando el
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¢Cuantas veces desearia poder
recurrir a un grupo de expertos
para que le orienten en situacio-
nes dificiles de la gestion empre-
sarial. La serie Los casos de Har-
verd Bussines Review le ofrece
justamente eso.

Las empresas estan forma-
das por individuos, personas
con intereses creados. Casi to-
dos los ejecutivos con experien-
cia podrian contar alguna cir-
cunstancia, sobre todo al princi-
pio de su carrera, en la que com-
prendieron esta verdad con toda
su crudeza. Esta recopilacion, es-
crita en un estilo ameno, plan-
tea situaciones desconcertantes
y ofrece los conocimientos de es-
pecialistas para la resolucion de
los problemas relacionados con
qué hacer cuando el cambio em-
prendido no da resultados.




